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Internacionales / Europa l nfo rm a:

El IG Metall reivindica para
los 3,4 millones de trabajado-
res y trabajadoras de la
industria del metal y eléctrica
un aumento de las retribucio-
nes y de las remuneraciones
para aprendices de un 6,5
por ciento. La vigencia de los
nuevos convenios colectivos
sobre retribuciones debe ser
de 12 meses. Asi lo decidi6 la
Comision Ejecutiva Federal
del sindicato el pasado lunes
en Francfort.

“En vista del constante alto
nivel econdmico de la indus-
tria del metal, esta reivindica-
cion es socialmente justifica-
da, necesaria para la
totalidad de la economia y
financiable para las empre-
sas”, afirmé el presidente del
IG Metall, Jirgen Peters,
después de las deliberacio-
nes de la Comisién Ejecutiva
Federal. Peters apel6é a los
empresarios en la industria
del metal, “a renunciar a

La negociacion colectiva 2007

El IG Metall reivindica
un 6,5 por ciento

tear rapidamente a los traba-
jadores una propuesta justa”.
Rara vez habian ganado las
empresas de los sectores
tanto dinero y al mismo tiem-
po haber pagado tan poco en
sueldos y salarios como hoy,
subrayo Peters. Segun datos
del IG Metall, actualmente las
empresas emplean solamen-
te un 16,4 por ciento del volu-
men de ventas para sueldos
y salarios.

Los convenios colectivos
para los trabajadores y las
trabajadoras en la industria
del metal y eléctrica finalizan

el 31 de marzo. La obligacion
de guardar la paz laboral ter-
mina el 28 de abril. El 12 de
marzo comienza el distrito de
Renania del Norte Westfalia
con las primeras negociacio-
nes. Le seguiran el 13 de
marzo Sajonia, el 14 de
marzo las regiones Hesse,
Renania Palatinado y el
Sarre, Baden-Wurttemberg y
Osnabrick-Emsland, el 15
de marzo los distritos de ne-
gociacion Baviera y Turingia,
el 16 de marzo Berlin y Sajo-
nia-Anhalt y el 19 de marzo
Baja Sajonia.

Comercio exterior

Exportaciones e importaciones en la economia
total en miles de millones de euros
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La ronda de negociacién colectiva

Los metalurgicos y las metallurgicas

guieren mas dinero

Para los/as 700.000 trabajadores/as de la
industria del metal y eléctrica en Renania
del Norte Westfalia (NRW) la comision de
negociacion colectiva del distrito del 1G
Metall recomend6 un 6,5%. Detlef Wetzel,
secretario general regional de NRW: “Tene-
mos una situacion economica excelente en
la industria del metal y eléctrica. Para el
2007 la cartera de pedidos esta ya repleta.
Los grandes éxitos de exportacion y la fuer-
te demanda en interior del pais consiguie-
ron una buena utilizacion de las capacida-
des en las empresas, con muy buenos
beneficios. Ahora le toca a los/as trabajado-
res/as. A buenos beneficios les correspon-
den buenos ingresos. Intervendremos a
favor de ello en esta ronda de negociacion.

Una reivindicacion del seis y mas por
ciento corresponde a las expectativas
de la mayoria de los/as 430.000 traba-
jadores/as de los cuatro estados fede-
rados de Hesse, Renania Palatinado,
Sarre y Turingia, declaré Armin Schild.
En un punto estaban de acuerdo por
unanimidad: La reivindicacion del 2007
tiene que ser superior al del 2006.
“Nuestros miembros de la comision de
negociacion colectiva han informado
de forma clara de los excelentes bene-
ficios de las empresas y de un aumen-
to de la utilizacion de las capacidades”,
afirmo el secretario general regional,
Armin Schild.

El secretario general regional J6rg Hofmann
del IG Metall de Baden-Wirttemberg declar6é
gue la reivindicacién es “adecuada” y “razona-
ble”. A los empresarios les va muy bien y la
situacién de los beneficios es excelente.
“Nosotros ahora reivindicamos nada mas y
nada menos que una participacion adecuada
del éxito obtenido”, afirmé Hofmann. El auge
no ha caido del cielo, sino que se ha dado gra-
cias a la predisposicion y al esfuerzo de los/as
trabajadores/as. Hofmann: De la explosién de
los beneficios no solo tienen que beneficiarse
los accionistas y ejecutivos”.

El distrito de negociacion colectiva de la Costa del IG
Metall quiere reivindicar un 6,5% mas de dinero para
los/as 150.000 trabajadores/as de la industria del metal
y eléctrica. “En esta ronda nos concentraremos en un
aumento claro de las retribuciones”, declaré la secreta-
ria general regional Jutta Blankau. La sindicalista se
refiri6 a la “extraordinaria situacion econdmica” del
sector.

“Sin excepcion, los empresarios
en Baja Sajonia valoran muy
positivamente el desarrollo eco-
némico. Después de muchos
aflos de moderacion salarial
reivindicamos para las 70.000
trabajadoras y los trabajadores
de la industria del metal de Baja
Sajonia un aumento salarial
real y eficaz. Resumiendo: Se
trata de méas dinero. Con una
paga Unica no nos dejaremos
contentar. Los costes de la
energia no aumentan tampoco
una vez, sino continuamente®,
afirmé Hartmut Meine, secreta-
rio general regional.

El secretario general regional del
IG Metall de Berlin-Bradenbur-
go-Sajonia, Olivier Hovel, espe-
ra para el 2007 un aumento evi-
dente de la productividad en la
industria del metal. Los costes
salariales por unidad han descen-
dido, los beneficios de las empre-
sas aumentaron fuertemente. Es
natural que estemos convencidos
de nuestras reivindicaciones. Con
las actuales cargas adicionales a
través del IVA, aumentos de los
precios, elevados costes para la
energia y la gasolina etc., necesi-
tamos un aumento de los ingre-
sos palpable. Esto es financiable
y con ello se mantiene la conyutu-
ra en auge.

En la conferencia de prensa anual del
IG Metall en Bayern, declar6 el secretario
general, Werner Neugebauer en Munich:
En vista de los excelentes beneficios del
sector, las compafieras y los compafieros
esperan un aumento salarial claro, que sea
superior al del afio pasado.”



Hechos y datos sobre la actualidad econémica

Las exportaciones a un nivel récord -
Alemania nuevamente campeona del mundo
en la exportacion

La economia alemana
exporté en el afio 2006
mercancias por un valor de
aproximadamente 800.000
millones de euros. El
superéavit de exportacion
alcanzé un nivel récord de
mas de 160.000 millones de
euros. Una parte importan-
te de los éxitos de la
exportacion la tuvo la indu-
stria del metal y eléctrica
con unos 500.000 millones
de euros. Esto muestra lo
productiva que es la eco-
nomia alemana y especial-
mente laindustria del metal
y eléctrica.

Buenos productos - eleva-
da competitividad

Alemania es mas competitiva
que nunca. Esto se muestra
con las exportaciones récord
y con el alto superavit de
exportacion. En el afio 2006
las empresas alemanas
exportaron mercancias por
un valor de aproximadamen-
te 900.00 millones de euros.
Solo la industria del metal y
eléctrica exportd mercan-
cias por un valor de 500.000
millones de euros, 55.000
millones de euros méas que el
afo 2005. Entretanto, mas
de la mitad de la produccion

del metal (52%) se vende en
el

extranjero. En el afio 1995 la
cuota de exportacién ascen-
dia a un 38 por ciento.

Alemania no es ningun
“bazar”

Las importaciones aumenta-
ron también fuertemente
debido a la intensa interde-
pendencia comercial interna-
cional. No obstante, la eco-
nomia alemana no es ningun
“bazar”, el que solamente se
negocia y apenas se produ-
ce. Claramente se exporta

méas que se importa. El
superavit de exportacion se
cifra en mas de 160.000 mil-
lones de euros. jUn resultado
récord! El superavit de la
exportacion en la industria
del metal asciende a mas de
200.000 millones de euros.
En comparacion con 1995 el
superavit de exportacion en
el metal fue de cerca de
80.000 millones de euros.

La fuerza de la exportacion
alemana se refleja también
comparandola internacional-
mente. Alemania tiene el
superavit mas elevado de

El tiempo en la negociacion

El superavit
65 e
repartirlo

iSe extiende el anticicldn - se espera un aumento salarial del 6,5%!
La Republica Federal de Alemania ha sido alcanzada por un frente de
altas presiones produciendo en toda la Republica Federal una excelente
situacion meteoroldgica general en todos los ambitos de la economia.
iEspecialmente predomina un buen prondstico del tiempo en la industria
del metal y eléctrica! No es imposible un aumento salarial en todo el
sector. jYa hay que ir sacando laropa de verano!




“Quien gquiere crecimiento,
tiene que dar poder adquisitivo”
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que las exportaciones a la Lo sensato es un balance comercial equilibrado.
UE aumentaron un 12 por Sin embargo, sin aumento de las exportaciones
ciento, las realizadas a ter- no hubiese habido casi crecimiento econémico en
Ceros pailses crecieron casi L. - L. . .
un 18 por ciento. los Ultimos afnos. La economia interior iba a
trompicones. Uno de los motivos principales era
la falta de poder adquisitivo debido a una evolu-
cion salarial moderada. Nuestro desarrollo
economico tiene que basarse de nuevo en dos
pilares, en la demanda interior y exterior. Para
ello, necesitamos salarios elevados: “Quién
quiere crecimiento, tiene que dar poder
adquisitivo”, es el lema del IG Metall en esta
ronda de negociacion colectiva. Esto ayuda a
aumentar la demanda interior y fomenta a través
de fuertes importaciones un balance comercial
equilibrado.
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